
Курс «Таможенное оформление экспортных грузовых 

документов на отправку зерновых культур» 

Блок 1. Основы таможенного оформления экспорта зерновых культур. 

1. Основные понятия и терминология. 

   - Экспорт зерна: определение и классификация товаров. 

   - Классификация зерновых культур согласно ТН ВЭД ЕАЭС. 

   - Международные стандарты качества зерна. 

2. Правовые основы экспорта зерновых культур. 

   - Законодательные нормы и правила, регулирующие внешнеэкономическую 

деятельность. 

   - Таможенный кодекс Евразийского экономического союза. 

   - Требования Федерального закона № 8-ФЗ «Об основах государственного 

регулирования внешнеторговой деятельности». 

3. Особенности международной торговли зерновыми культурами. 

   - Регулирование импорта и экспорта сельскохозяйственной продукции 

странами-партнерами России. 

   - Правила сертификации и ветеринарии. 

   - Основные направления экспорта российского зерна и требования 

покупателей. 

Блок 2. Оформление грузовой таможенной декларации (ГТД). 

4. Порядок заполнения ГТД на экспорт зерновых культур. 

   - Структура и содержание ГТД. 

   - Заполнение граф документа. 

   - Электронное декларирование. 

5. Подтверждение происхождения товара. 

   - Сертификаты происхождения и декларация производителя. 

   - Необходимость подтверждения происхождения при экспорте. 
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6. Оформление фитосанитарных сертификатов. 

   - Порядок получения фитосанитарных разрешений. 

   - Роль Россельхознадзора в процессе контроля экспортируемого зерна. 

Блок 3. Логистика и транспортировка зерновых культур. 

7. Выбор транспортных маршрутов и способов доставки. 

   - Железнодорожные перевозки зерна. 

   - Морские контейнерные перевозки. 

   - Смешанные способы транспортировки. 

8. Страхование груза при перевозке. 

   - Выбор страховой компании и условий страхования. 

   - Типичные риски при транспортировке зерновых культур. 

9. Документы, сопровождающие товар при транспортировке. 

   - Транспортные накладные и коносаменты. 

   - Акты приема-передачи груза и сопроводительные письма. 

Блок 4. Особенности взаимодействия с таможенными органами. 

10. Осмотр и досмотр грузов. 

    - Алгоритм действий при проведении таможенных проверок. 

    - Причины отказа в выпуске товаров и возможные санкции. 

11. Правила уплаты таможенных платежей. 

    - Расчет размера пошлин и налогов при экспорте зерновых культур. 

    - Льготы и преференции при вывозе сельскохозяйственного сырья. 

12. Решения проблемных ситуаций при оформлении экспорта. 

    - Способы разрешения споров с таможней. 

    - Юридическое сопровождение сделок и обжалование решений органов 

власти. 
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1. Основы таможенного оформления экспорта зерновых культур. 

Основные понятия и терминология 

Экспорт зерновых культур является важной частью внешней торговли 

России. Для успешного осуществления операций важно понимать ключевые 

понятия и процессы, связанные с оформлением документов, классификацией 

товаров и международными стандартами качества. 

1. Определение и сущность экспорта зерновых культур 

Современная экономика России тесно связана с сельским хозяйством, 

одним из важнейших секторов которого является производство и экспорт 

зерновых культур. Этот сектор играет ключевую роль в обеспечении 

внутренней продовольственной безопасности и одновременно является 

источником значительных доходов от внешнего рынка. Понимание сущности 

и процесса экспорта зерновых культур помогает участникам рынка 

эффективно организовывать торговлю, минимизировать риски и соблюдать 

необходимые правовые процедуры. 

Что такое экспорт? 

Экспорт — это перемещение товаров или услуг за границу одной 

страны в другую для последующей реализации или переработки. Цель 

экспорта заключается в расширении рынков сбыта, увеличении объемов 

производства и получении дополнительной прибыли за счет разницы цен на 

внутреннем и международном рынках. 

Для организации успешной поставки необходим учет множества 

факторов: 

 соблюдение правовых норм, 

 контроль качества продукта, 

 правильное оформление необходимых документов, 

 выбор оптимальных логистических схем. 

Основной целью экспортера является получение прибыли путем 

продажи товара иностранному покупателю с соблюдением всех требований 

законодательства и международных стандартов. 

В случае зерновых культур экспорт означает продажу пшеницы, ржи, 

овса, кукурузы и других видов зерна иностранным покупателям. Это 
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позволяет российским производителям получать доступ к мировым рынкам, 

увеличивать объемы продаж и укреплять экономику страны за счет притока 

иностранной валюты. 

Почему важен экспорт зерновых культур? 

1. Экономическое значение: Россия занимает лидирующее положение 

среди мировых поставщиков зерна благодаря благоприятным 

климатическим условиям и плодородным почвам. Значительная часть 

произведенного зерна идет на экспорт, обеспечивая стабильный приток 

валютных средств в бюджет страны. 

2. Повышение конкурентоспособности сельского хозяйства: 

Конкуренция на мировом рынке стимулирует повышение 

эффективности сельхозпроизводства, внедрение новых технологий и 

улучшение инфраструктуры агропромышленного комплекса. 

3. Укрепление торговых связей: Экспорт способствует развитию 

сотрудничества с зарубежными партнерами, укреплению 

дипломатических отношений и созданию устойчивых каналов сбыта 

продукции. 

4. Социальная значимость: Производство и продажа зерна 

поддерживают занятость населения в сельской местности, повышают 

уровень благосостояния фермерских хозяйств и способствуют 

улучшению качества жизни сельских жителей. 

Процесс экспорта зерновых культур 

Процесс экспорта включает ряд последовательных этапов: 

1. Подготовка и выращивание урожая: Организация посевных работ, 

использование современных методов земледелия и обеспечение 

необходимого уровня урожайности. 

2. Сбор и хранение урожая: После сбора зерно проходит очистку, сушку 

и сортировку перед хранением на элеваторах или специализированных 

складах. 

3. Сертификация и проверка качества: Перед экспортом 

осуществляется лабораторный анализ качества зерна, включающий 

проверку показателей влажности, протеинового состава, наличия 

вредителей и посторонних примесей. 
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4. Заключение контрактов и формирование партий: Производители 

заключают договоры купли-продажи с иностранными покупателями, 

согласовываются условия поставки, цена и сроки исполнения 

обязательств. 

5. Оформление необходимой документации: Подготовка пакета 

документов, включая сертификат происхождения, фитосанитарный 

сертификат, транспортные накладные и декларацию соответствия 

требованиям стран-импортеров. 

6. Логистика и доставка: Выбор оптимального маршрута доставки, 

подготовка транспортного средства (железнодорожные вагоны, 

морские суда, автомобили), страхование груза и сопровождение его до 

пункта назначения. 

7. Таможенная очистка и выпуск груза: Прохождение процедуры 

таможенного оформления, уплата соответствующих сборов и налогов, 

оформление декларации на экспорт. 

8. Реализация товара и получение оплаты: Реализация поставленной 

партии зерна конечному потребителю и получение денежных средств 

за проданный продукт. 

Экспорт зерновых культур является важным компонентом современной 

экономики России, способствующим росту внутреннего производства, 

повышению занятости населения и увеличению государственных доходов. 

Освоение процессов экспорта требует знания законов, понимания 

особенностей международных стандартов и умения организовать 

эффективные торговые операции. Обладая этими знаниями, российские 

производители могут успешно конкурировать на глобальном рынке и 

обеспечивать дальнейшее развитие отечественного сельского хозяйства. 

2. Классификация зерновых культур согласно ТН ВЭД ЕАЭС 

Единая Товарная номенклатура внешнеэкономической деятельности 

Евразийского экономического союза (ТН ВЭД ЕАЭС) служит основой 

классификации продуктов для целей налогообложения, тарифного 

регулирования и статистического учета. 
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Зерновые культуры подразделяются следующим образом: 

Код ТН ВЭД Название 

1001 Пшеница 

1002 Ячмень 

1003 Овес 

1004 Кукуруза 

1005 Рис 

1006 Просо 

1007 Гречиха 

1008 Сорго 

Каждая культура имеет свою специфику хранения, обработки и 

особенностей экспортирования, что также учитывается при формировании 

тарифов и нормативных актов. 

3. Международные стандарты качества зерна 

Международные стандарты качества зерновых культур обеспечивают 

единые критерии оценки состояния и пригодности продукта для дальнейшего 

потребления и переработки. Среди наиболее значимых организаций, 

устанавливающих подобные нормы, выделяются: 

 Международный союз производителей зерновых (IGC), 

 Продовольственная и сельскохозяйственная организация 

ООН (FAO). 

Стандарты определяют показатели влажности, засоренности, 

содержания вредных примесей и микроорганизмов, которыми 

руководствуются при принятии решения о возможности экспорта 

конкретного сорта зерна. 

Например, пшеницу высокого качества принято оценивать по таким 

параметрам: 

 Протеиновая ценность (% белка), 

 Массовая доля влаги (не более 14%), 
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 Количество поврежденных зерен (менее 5%). 

При несоответствии международным стандартам партии могут 

подвергнуться задержкам на границе или даже запрету на ввоз в страну 

назначения. 

Таким образом, знание основных понятий и принципов, касающихся 

экспорта зерновых культур, позволяет обеспечить эффективную 

организацию поставок и минимизацию рисков при осуществлении 

внешнеторговых операций. 
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2. Правовые основы экспорта зерновых культур. 

Российское законодательство регулирует порядок осуществления 

экспортных операций, включая вывоз зерновых культур за рубеж. Эти 

правила направлены на защиту национальных экономических интересов, 

обеспечение прозрачности сделок и предотвращение нарушений прав 

третьих лиц. Рассмотрим подробнее основные законодательные акты, 

регламентирующие экспорт зерна. 

I. Законодательные нормы и правила, регулирующие 

внешнеэкономическую деятельность 

Внешняя торговля зерновыми культурами регулируется несколькими 

ключевыми источниками права: 

1. Конституция Российской Федерации. Устанавливает принципы 

рыночной экономики, свободы предпринимательской деятельности и право 

собственности, которое защищает права участников внешнеэкономических 

отношений. 

2. Гражданский кодекс Российской Федерации. Определяет общие 

положения гражданского оборота, договорные отношения и ответственность 

сторон за нарушение договоров. 

3. Федеральный закон № 164-ФЗ «Об основах государственного 

регулирования внешнеторговой деятельности». Закон устанавливает систему 

мер поддержки субъектов внешнеэкономической деятельности, механизмы 

защиты национального рынка и инструментов влияния на международный 

рынок. 

4. Законодательство Евразийского экономического союза (ЕАЭС). 

Включает соглашения и директивы, определяющие единый правовой режим 

в сфере внешней торговли между государствами-членами Союза. 

II. Таможенный кодекс Евразийского экономического союза 

Особое внимание уделено нормам Таможенного кодекса Евразийского 

экономического союза (ТК ЕАЭС). Данный документ закрепляет порядок 

пересечения товарами границ государств-участников союза, определяет 

правила взимания таможенных пошлин и обеспечивает равные условия 

конкуренции для предприятий разных стран. 
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Основные моменты ТК ЕАЭС, касающиеся экспорта зерновых культур: 

- Обязательное предоставление таможенным органам полной и точной 

информации о товаре, его стоимости и происхождении. 

- Упрощение административных процедур и сокращение сроков 

прохождения таможенных формальностей. 

- Установление порядка предоставления льгот и компенсаций 

субъектам малого предпринимательства. 

Кроме того, Кодекс предусматривает применение единого тарифа и 

общих ставок таможенных пошлин для всех стран-членов ЕАЭС, что 

значительно упрощает работу экспортёров и повышает привлекательность 

отечественной продукции на зарубежных рынках. 

III. Федеральный закон № 8-ФЗ «Об основах государственного 

регулирования внешнеторговой деятельности» 

Данный федеральный закон играет важную роль в регламентации 

экспортных операций. Его цели включают: 

- Формирование единой системы управления внешним экономическим 

оборотом. 

- Создание благоприятных условий для развития бизнеса, 

ориентированного на внешние рынки. 

- Предупреждение нарушения прав потребителей и защита 

национальной экономики от недобросовестной конкуренции. 

Среди ключевых положений Закона № 8-ФЗ выделим: 

- Разграничение полномочий федеральных органов исполнительной 

власти в области внешнеторговой деятельности. 

- Применение специальных защитных мер в случаях резкого 

увеличения объема импорта или снижения спроса на отечественный аналог. 

- Проведение мониторинга рынка и сбор статистики для принятия 

обоснованных управленческих решений. 

Итак, мы рассмотрели основные нормативно-правовые акты, 

регулирующие экспорт зерновых культур в России. Их изучение позволит 

предпринимателям лучше ориентироваться в правовых аспектах своей 
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деятельности, избегать правонарушений и грамотно выстраивать стратегию 

выхода на международные рынки. 

Следуя установленным правилам и соблюдая установленные законом 

процедуры, участники внешнеэкономической деятельности смогут уверенно 

вести бизнес, повышая конкурентоспособность отечественных 

сельскохозяйственных компаний и укрепляя экономическое положение 

нашей страны на мировой арене. 

Рассмотрим более детально таможенное оформление зерновых 

культур: здесь присутствуют некоторые особенности, обусловленные 

спецификой самого товара, особенностями его хранения, транспортировки и 

международных стандартов качества. Вот основные моменты, которые 

необходимо учитывать при прохождении таможенных процедур: 

1. Документальное оформление 

При таможенном оформлении зерновых культур обязательно 

предоставляются следующие документы: 

 Грузовая таможенная декларация (ГТД) — основной документ, 

содержащий полную информацию о перемещаемом товаре, включая 

код ТН ВЭД, количество, стоимость и происхождение товара. 

 Фитосанитарный сертификат — подтверждение, выданное 

Россельхознадзором, подтверждающее качество зерна и отсутствие 

карантинных объектов (насекомые-вредители, болезни растений и др.). 

 Сертификат происхождения — документ, удостоверяющий, что 

продукция произведена именно в России и соответствует критериям 

происхождения. 

 Транспортные документы (коносамент, железнодорожная накладная, 

авианакладная и др.) — подтверждают факт отправки товара и 

содержат всю необходимую информацию о маршруте следования 

груза. 

2. Оценка качества и сертификация 

Качество зерна проверяется соответствующими организациями, такими 

как лаборатории Россельхознадзора, подтверждающие безопасность 

продукции и её соответствие международным стандартам. Обычно 

проводится оценка таких характеристик, как влажность, наличие сорняков, 
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зараженность болезнями и насекомыми-вредителями, а также загрязненность 

химическими веществами и токсинами. 

Важно отметить, что каждая страна предъявляет собственные 

требования к качеству импортного зерна, поэтому перед началом экспорта 

необходимо заранее ознакомиться с правилами конкретной страны-

получателя. 

3. Фитосанитарный контроль 

Поскольку зерновые культуры относятся к группе риска 

распространения заболеваний растений и насекомых-вредителей, 

обязательной процедурой становится фитосанитарный контроль. 

Россельхознадзор проводит осмотр зерна, выявляет возможное наличие 

карантинных организмов и выдает соответствующий сертификат, 

подтверждающий соответствие требованиям принимающей стороны. 

Это особенно актуально при экспорте в страны ЕС, Китай, Индию и 

Турцию, которые имеют строгие санитарные и фитосанитарные меры для 

импортируемых товаров растительного происхождения. 

4. Таможенные платежи и пошлины 

По законодательству Евразийского экономического союза (ЕАЭС), 

экспорт большинства видов зерновых культур освобожден от выплаты 

таможенных пошлин. Однако в отдельных случаях возможны исключения, 

например, введение временных ограничений или квот на экспорт 

определённых сортов зерна, в зависимости от ситуации на внутреннем 

рынке. 

Также важно учитывать налоги и сборы, применяемые страной-

экспортёром и страной-получателем, поскольку это влияет на конечную цену 

товара и прибыль экспортёра. 

5. Особенности логистики и транспорта 

Зерновые культуры часто транспортируются крупными партиями 

морскими судами или железнодорожным транспортом. Важно правильно 

выбрать форму упаковки и способа погрузки-разгрузки, чтобы избежать 

повреждений товара и потерь качества. Например, железная дорога чаще 

используется для перевозок внутри СНГ, тогда как морские перевозки 

востребованы при отправке больших объёмов зерна в дальнее зарубежье. 
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Необходимо помнить, что разные виды транспорта требуют 

соблюдения особых условий хранения и транспортировки, чтобы сохранить 

товар в надлежащем состоянии. 

6. Процедура выпуска товаров 

Процедура выпуска товаров предполагает прохождение ряда шагов, 

начиная от проверки правильности заполнения декларации и заканчивая 

осмотром груза специалистами Россельхознадзора. Если вся документация 

предоставлена верно и партия зерна соответствует заявленным 

характеристикам, таможня выпускает продукцию, разрешая её вывоз за 

пределы России. 

В некоторых ситуациях возможно проведение дополнительного 

анализа образцов, что может привести к временному задержанию груза на 

границе до выяснения обстоятельств. 

Таким образом, успешное прохождение таможенного оформления 

зерновых культур зависит от многих факторов: правильного выбора формы 

документооборота, своевременного проведения экспертизы качества, 

грамотного подхода к вопросам логистики и внимательности к изменениям в 

законодательстве. Успешное выполнение всех перечисленных процедур 

гарантирует бесперебойное движение продукции и эффективное участие в 

международных торговых операциях. 
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3. Особенности международной торговли зерновыми культурами 

Международная торговля зерновыми культурами — важный аспект 

функционирования мирового рынка продовольствия. Сегодня российское 

зерно пользуется высоким спросом благодаря своим качественным 

показателям и относительно низкой себестоимости. Однако, этот вид 

деятельности сопряжен с рядом особенностей, обусловленных различными 

факторами. 

I. Регулирование импорта и экспорта сельскохозяйственной 

продукции странами-партнерами России 

Экспорт зерновых культур в Россию находится под контролем со 

стороны как внутренних, так и международных регуляторов. Основными 

партнёрами России являются Турция, Египет, Иран, Китай и европейские 

страны. 

Импортозамещающие меры 

Многие страны применяют протекционистские меры для защиты 

своего внутреннего рынка. Например, введённые ограничения на импорт 

российского зерна касаются главным образом экологических и санитарных 

норм. Так, Евросоюз установил жесткие стандарты по остаточным 

количествам пестицидов и тяжёлых металлов в зерне, что усложняет 

поставку российских товаров на европейский рынок. 

Лицензионные ограничения 

Некоторые страны устанавливают лицензии на закупку зерновых 

культур, ограничивая объёмы закупок и создавая дополнительные барьеры 

для экспортеров. Подобные меры используются преимущественно 

развивающимися странами Африки и Азии, стремящимися защитить своё 

сельское хозяйство от дешёвых импортных поставок. 

Политико-экономические факторы 

Политическая ситуация и экономические санкции оказывают 

значительное влияние на международные потоки зерна. Ограничения, 

наложенные западными странами на российскую продукцию, создают 

препятствия для экспорта, вынуждая искать альтернативные маршруты 

поставок и новые рынки сбыта. 
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II. Правила сертификации и ветеринарии 

Перед выходом на внешний рынок необходимо пройти процедуру 

сертификации и соответствовать ветеринарным нормам принимающего 

государства. Ключевыми элементами являются: 

 Фитосанитарные сертификаты, выдаваемые Россельхознадзором, 

удостоверяют соответствие зерна международным стандартам и 

позволяют беспрепятственно пересекать границы. 

 Санитарно-эпидемиологические заключения подтверждают 

отсутствие опасных инфекций и вирусов, угрожающих здоровью 

животных и человека. 

 Контроль качества на этапах выращивания, уборки и 

транспортировки позволяет гарантировать высокое качество 

продукции и повысить доверие покупателей. 

Организация регулярного лабораторного контроля на всех стадиях 

производства создаёт основу для устойчивого присутствия на 

международном рынке. 

III. Основные направления экспорта российского зерна и 

требования покупателей 

Российская Федерация входит в число крупнейших экспортёров 

зерновых культур мира. Ведущими направлениями являются: 

 Турция — крупнейший покупатель российского зерна, использующего 

продукцию как сырье для мукомольной промышленности и 

животноводства. 

 Египет — значительный потребитель российского зерна, 

заинтересованный в высокобелковых сортах пшеницы и ржи. 

 Китай — растущий рынок, нуждающийся в качественных продуктах 

питания и кормовом сырье. 

 Иран — традиционный партнёр России, предпочитающий приобретать 

недорогие и качественные товары. 

Покупатели предъявляют высокие требования к зерну: 

 Соответствие ГОСТам и международным стандартам ISO. 
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 Минимальная степень загрязнения тяжелыми металлами и 

пестицидами. 

 Наличие сертификата происхождения и маркировки соответствия. 

Продажа качественной продукции формирует положительный имидж 

России на международном рынке и укрепляет позиции страны как надежного 

поставщика зерновых культур. 

Международная торговля зерновыми культурами характеризуется 

множеством особенностей, обусловленных различием подходов к контролю 

качества, наличию лицензионных ограничений и политико-экономических 

санкций. Тем не менее, российская продукция остаётся привлекательной для 

зарубежных партнеров благодаря своим уникальным свойствам и доступным 

ценам. Улучшение нормативно-правового регулирования и 

совершенствование механизмов сертификации создадут условия для 

расширения географии экспорта и повышения рентабельности бизнеса. 
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4. Оформление грузовой таможенной декларации (ГТД).  

Порядок заполнения ГТД на экспорт зерновых культур 

Грузовая таможенная декларация (ГТД) — это обязательный документ, 

используемый для регистрации товаров при пересечении ими таможенной 

границы государства. Правильно составленная и своевременно 

представленная ГТД обеспечивает легальность перемещения товаров и 

снижает вероятность возникновения юридических последствий. 

Рассмотрим подробно порядок заполнения ГТД на примере экспорта 

зерновых культур. 

1. Структура и содержание ГТД 

ГТД состоит из нескольких листов, каждый из которых предназначен 

для определенных сведений: 

 Лист 1 ("Основная") — главная страница, содержащая основную 

информацию о товаре, заявителе и транспортной операции. 

 Лист 2 ("Дополнительная") — применяется при наличии большого 

количества наименований товаров или детализации характеристик 

товара. 

 Лист 3 ("Специальная") — заполняется при необходимости 

представить дополнительную информацию, такую как реквизиты 

договора, лицензия и прочее. 

Основное содержание ГТД включает следующую информацию: 

 Полное наименование и адрес заявителя (экспортера); 

 Номер и дата составления ГТД; 

 Вид сделки (например, экспорт); 

 Характер товара (зерновые культуры, конкретные наименования); 

 Стоимость товара и валюта платежа; 

 Страна происхождения и назначение товара; 

 Способ транспортировки и маршрут движения груза; 

 Дополнительные сведения (сертификаты, разрешения и прочие 

документы). 
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2. Заполнение граф документа 

Заполнение каждой графы ГТД должно производиться аккуратно и 

точно, чтобы исключить недопонимание или отказ в пропуске товара. 

Рассмотрим основные поля, подлежащие заполнению: 

Графа 1 («Заявитель»): 

Указываются полные юридически значимые реквизиты лица, 

осуществляющего экспорт, включая ИНН, ОГРН и контактные данные. 

Графа 2 («Страна отправления»): 

Приводится название страны, откуда отправляется груз (обычно 

Россия). 

Графа 3 («Вид транспорта»): 

Определяется тип транспортного средства (морской, воздушный, 

автомобильный или железнодорожный транспорт). 

Графа 4 («Код товара»): 

Используется система классификации ТН ВЭД (товарной 

номенклатуры внешнеэкономической деятельности), указывая коды, 

соответствующие виду зерновых культур (например, пшеница — 1001, 

кукуруза — 1005). 

Графа 5 («Количество мест»): 

Определённое количество упаковочных единиц (мешков, биг-бэгов и 

т.п.). Следует указывать точное количество и общую массу товара. 

Графа 6 («Вес нетто»): 

Масса товара без учёта тары и упаковки, выраженная в килограммах 

или иных единицах измерения. 

Графа 7 («Стоимость товара»): 

Цена товара, выраженная в валюте контракта, с указанием метода 

расчёта цены (FOB, CIF и др.). 

Графа 8 («Назначение товара»): 

Краткое описание назначения товара, предназначенного для экспорта 

(например, пищевое потребление, фураж, переработка). 
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Графа 9 («Основание для перемещения»): 

Ссылка на контракт, лицензию, разрешение и иные основания для 

совершения сделки. 

Графа 10 («Условия освобождения от пошлин»): 

Предоставляется информация о применении льготных режимов 

налогообложения, освобождении от пошлин или предоставлении субсидий. 

3. Электронное декларирование 

Электронное декларирование — современный метод представления 

информации о товарах таможенным органам посредством электронных 

каналов связи. Оно позволяет существенно сократить временные затраты на 

оформление документов и ускорить прохождение процедуры пропуска 

товаров. 

Преимущества электронного декларирования: 

 Сокращение бумажного документооборота; 

 Повышение точности и быстроты передачи данных; 

 Возможность оперативного исправления допущенных ошибок; 

 Автоматизация расчета таможенных платежей. 

Этапы электронного декларирования: 

1. Подготовка электронной версии ГТД в специализированной 

программе. 

2. Отправка файла через электронную площадку таможни. 

3. Проверка представленных данных сотрудниками таможни. 

4. Получение уведомления о разрешении на выпуск товара либо 

требование исправить некорректные данные. 

Использование электронного декларирования сокращает сроки 

оформления ГТД и уменьшает административные издержки для участников 

внешнеэкономической деятельности. 

Таким образом, правильная подготовка и подача ГТД играют 

решающую роль в успехе экспортных операций. Грамотное заполнение граф 

документа, соблюдение установленных правил и использование 
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преимуществ электронного декларирования обеспечивают быструю и легкую 

доставку товара в пункт назначения. В условиях возрастающей интеграции 

мировой экономики особое внимание уделяется качеству оформления ГТД, 

что подтверждает важность владения необходимыми компетенциями и 

соблюдения установленных норм и правил. 
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5. Подтверждение происхождения товара 

Вопросы происхождения товаров занимают важное место в практике 

международной торговли, поскольку происхождение товара оказывает 

непосредственное влияние на размер применяемых таможенных пошлин, 

налоговых льгот и прочих стимулов, предусмотренных 

межгосударственными соглашениями и нормами Всемирной торговой 

организации (ВТО). 

1. Понятие происхождения товара 

Происхождение товара определяется местом его производства или 

изготовления. Согласно принципам международной торговли, продукция 

считается происходящей из определенной страны, если: 

 Она была полностью изготовлена на территории данной страны. 

 Использованные иностранные компоненты были существенно 

преобразованы на территории данной страны (добавлена значительная 

стоимость или изменён характер изделия). 

Различают два типа происхождения: 

 Непосредственное происхождение — товар произведён 

исключительно на территории страны происхождения. 

 Трансформированное происхождение — продукт изготовлен путём 

глубокой переработки исходных материалов иностранного 

происхождения. 

2. Сертификаты происхождения и декларация производителя 

Основным документом, подтверждающим происхождение товара, 

является сертификат происхождения. Он выдаётся уполномоченными 

учреждениями страны-производителя и подтверждает, что указанный товар 

действительно произведен в данной стране. 

Существуют три основных вида сертификатов происхождения: 

 Форма СТ-1 — выдается на товары, происходящие из стран СНГ, и 

предоставляется для подтверждения происхождения при совершении 

экспортно-импортных операций. 
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 Форма А — используется для подтверждения происхождения товаров 

из развивающихся стран, участвующих в программах Генеральной 

системы преференций (ГСП). 

 Общая форма — предназначена для подтверждения происхождения 

товаров, происходящих из стран, не входящих в указанные группы. 

Помимо сертификатов, широко распространённой формой 

подтверждения происхождения является декларация производителя. В 

отличие от сертификата, такая декларация составляется самим 

производителем или поставщиком и подписывается лицом, ответственным за 

достоверность представляемых сведений. 

3. Необходимость подтверждения происхождения при экспорте 

Необходимость подтверждения происхождения обусловлена двумя 

основными причинами: 

1) Применяемые тарифы и льготы 

Согласно международному торговому праву, размер таможенных 

пошлин и акцизов зависит от страны происхождения товара. Многие 

государства предоставляют специальные ставки пошлин или налоговые 

льготы для товаров, происходящих из дружественных стран или стран-

партнеров по интеграционным объединениям (например, Таможенный Союз 

ЕАЭС). 

2) Контроль качества и безопасности 

Требования к качеству и безопасности пищевых продуктов и 

сельскохозяйственной продукции варьируются в зависимости от региона. 

Информация о происхождении товара необходима для правильной 

идентификации продукции и применения соответствующих санитарно-

гигиенических норм. 

Пример: при экспорте зерна в Европейский Союз необходимо иметь 

сертификат происхождения, подтверждающий, что товар прошёл должную 

экспертизу и удовлетворяет принятым стандартам качества. 

4. Последствия неправильного оформления документов 

Несоблюдение правил подтверждения происхождения товара может 

повлечь серьёзные последствия: 
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 Отказ в приёме товара на территорию другого государства. 

 Наложение штрафных санкций и конфискация груза. 

 Потеря доверия со стороны покупателя и снижение деловой репутации 

предприятия. 

Поэтому крайне важно внимательно относиться к процессу 

подтверждения происхождения, ответственно подходить к выбору формата 

документов и строго придерживаться действующих правил и инструкций. 

Подтверждение происхождения товара — неотъемлемая составляющая 

успешных экспортных операций. Использование надлежащих сертификатов 

и деклараций, а также соблюдение установленных процедур позволяет 

снизить финансовые и юридические риски, повысить эффективность деловых 

взаимоотношений и укрепить репутацию экспортёра на международном 

уровне. 
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6. Оформление фитосанитарных сертификатов 

Фитосанитарные сертификаты необходимы для подтверждения 

отсутствия болезней растений и вредителей в экспортированных продуктах 

растительного происхождения. Они служат гарантией безопасности и 

здоровья сельскохозяйственных культур и представляют собой важный 

элемент международной торговли растениями и продукцией 

растениеводства. 

Цель лекции — познакомить слушателей с порядком получения 

фитосанитарных разрешений и оформления фитосанитарных сертификатов, 

необходимым для успешного экспорта и предотвращения распространения 

болезней растений. 

1. Что такое фитосанитарный сертификат? 

Фитосанитарный сертификат — это официальный документ, 

подтверждающий, что данная партия продукции прошла фитосанитарный 

контроль и соответствует международным стандартам и требованиям 

страны-экспорта и страны-импортера. Такой сертификат нужен для любого 

товара растительного происхождения, который подлежит экспорту, будь то 

семена, фрукты, овощи, орехи, древесина и многое другое. 

В России полномочия по выдаче фитосанитарных сертификатов 

возложены на Федеральную службу по ветеринарному и фитосанитарному 

надзору (Россельхознадзор). 

2. Зачем нужны фитосанитарные сертификаты? 

Получение фитосанитарного сертификата необходимо по нескольким 

причинам: 

 Чтобы подтвердить отсутствие инфекционных агентов и паразитов в 

продукции. 

 Для удовлетворения санитарных и фитосанитарных требований стран-

импортеров. 

 Во избежание запрета на ввоз продукции в зарубежные страны. 

 Как обязательное условие таможенного оформления товаров 

растительного происхождения. 
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Без фитосанитарного сертификата большинство развитых стран 

откажется принять продукцию, что может привести к значительным убыткам 

и потере контрактов. 

3. Кто обязан оформлять фитосанитарные сертификаты? 

Оформление фитосанитарных сертификатов требуется компаниям и 

индивидуальным предпринимателям, занимающимся экспортом продукции 

растительного происхождения. Примеры продукции, для которой 

необходимо оформить фитосанитарный сертификат: 

 Семена овощей и фруктов. 

 Свежие плоды и ягоды. 

 Цветочные растения и декоративные кустарники. 

 Картофель и клубневые корнеплоды. 

 Древесину и пиломатериалы. 

 Чай, кофе, специи и лекарственные травы. 

Перечень товаров, подлежащих обязательному фитосанитарному 

контролю, регулярно обновляется Россельхознадзором. 

4. Этапы получения фитосанитарного сертификата 

Шаг 1. Заявка на оформление сертификата 

Экспортер направляет заявление в территориальное управление 

Россельхознадзора с приложением полного перечня документов, 

подтверждающих качество и происхождение продукции. Документы 

включают: 

 Договор поставки. 

 Инвойс или счёт-фактура. 

 Данные о производителе и поставщике. 

 Акт осмотра продукции специалистом Россельхознадзора. 

Заявка подается через портал Госуслуг или непосредственно в 

отделение службы. 
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Шаг 2. Лабораторные исследования 

Специалист Россельхознадзора осуществляет отбор проб продукции и 

направляет их в аккредитованную лабораторию для проведения анализов. 

Исследуются характеристики: 

 Присутствие возбудителей болезней растений. 

 Наличие карантинных объектов (болезни и паразиты). 

 Степень заражения грибковыми инфекциями и вирусами. 

Лаборатория составляет заключение о результатах исследований. 

Шаг 3. Выдача сертификата 

На основании результатов лабораторных исследований специалист 

Россельхознадзора принимает решение о выдаче фитосанитарного 

сертификата. Сертификат оформляется в электронном виде и регистрируется 

в информационной системе ведомства. 

Срок действия фитосанитарного сертификата ограничен сроком 

годности продукции и условиями транспортировки. Обычно сертификат 

действителен около месяца. 

Шаг 4. Доставка сертификата экспортеру 

Завершённый электронный сертификат направляется в личный кабинет 

экспортера на портале Госуслуг или на e-mail, указанный в заявлении. 

Экспортер самостоятельно распечатывает копию сертификата и 

прикладывает её к другим документам, подаваемым в таможню. 

5. Особенности оформления сертификатов в России 

В России существует специальная система электронного учета 

фитосанитарных сертификатов, позволяющая оперативно отслеживать статус 

заявлений и готовность документов. Система интегрирована с таможенными 

органами, что упрощает процесс прохождения таможенного контроля. 

6. Проблемы и трудности в оформлении фитосанитарных 

сертификатов 

Несмотря на четкий порядок получения сертификатов, возникают 

некоторые трудности: 

 Сложность в сборе полного комплекта документов. 
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 Длительность лабораторных исследований. 

 Возможные задержки при возникновении разногласий между 

сторонами. 

Решение этих трудностей требует внимательного планирования и 

заблаговременного обращения в органы Россельхознадзора. 

Фитосанитарные сертификаты — это необходимое условие для 

успешного экспорта продукции растительного происхождения. Следуя 

чёткому порядку оформления и своевременно обращаясь в компетентные 

органы, экспортеры могут обезопасить свои коммерческие интересы и 

создать надежные каналы поставок за рубежом. 

Роль Россельхознадзора в контроле экспортируемого зерна. 

Федеральная служба по ветеринарному и фитосанитарному надзору 

(Россельхознадзор) является важным государственным органом, 

обеспечивающим контроль качества сельскохозяйственной продукции, 

включая зерно, предназначенное для экспорта. Экспорт зерновых культур 

играет ключевую роль в экономике России, обеспечивая продовольственную 

безопасность страны и формируя положительный торговый баланс. Контроль 

качества зерна позволяет гарантировать высокое качество продукции, 

минимизирует риски распространения вредителей и болезней растений, 

защищает потребителей и поддерживает репутацию российского сельского 

хозяйства на международном рынке. 

Основные задачи Россельхознадзора в области экспортного 

контроля зерна 

1. Обеспечение фитосанитарной безопасности 

Защита сельскохозяйственных угодий от ввоза карантинных объектов и 

распространение вредных организмов требует тщательного контроля всех 

партий зерна, предназначенных для экспорта. Россельхознадзор проводит 

лабораторные исследования образцов зерна, проверяя наличие возбудителей 

заболеваний растений, насекомых-вредителей и семян сорняков. 

2. Проверка соответствия стандартам качества 

Экспортированное зерно должно соответствовать международным 

требованиям и стандартам качества. Это включает проверку показателей 

влажности, чистоты, зараженности вредителями, содержания примесей и 
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токсичных веществ. Лаборатории Россельхознадзора проводят необходимые 

анализы, подтверждающие соответствие установленным нормам. 

3. Организация системы сертификации 

Перед отправкой каждой партии зерна выдается сертификат 

происхождения и фитосанитарный сертификат, подтверждающий 

происхождение товара и отсутствие опасных факторов. Сертификаты 

являются обязательными для пересечения границы и принятия груза 

иностранными партнерами. 

4. Надзор за транспортными средствами и складскими 

помещениями 

Контролируется состояние транспортных средств и условий хранения 

зерна перед отправкой. Транспортировка должна осуществляться в чистых 

вагонах, контейнерах или автомобилях, прошедших дезинфекцию и 

дезинсекции. Складские помещения также подвергаются регулярным 

проверкам. 

5. Мониторинг карантинных мероприятий 

Регулярно проводятся проверки предприятий и организаций, 

занимающихся производством, хранением и транспортировкой зерна, чтобы 

убедиться в соблюдении санитарных норм и мер защиты от вредителей. В 

случае выявления нарушений принимаются меры административного 

воздействия вплоть до приостановления деятельности предприятия. 

Механизм взаимодействия Россельхознадзора с участниками 

рынка 

1. Порядок действий производителей и экспортеров 

Производители и экспортеры обязаны своевременно уведомлять 

Россельхознадзор о намерении отправить партию зерна за границу. Они 

предоставляют необходимую документацию, образцы продукта и 

обеспечивают доступ инспекторов службы к объектам производства и 

хранения. 

2. Оформление документов 

Для каждого случая экспорта оформляется пакет документации, 

включающий декларации о качестве, сертификаты анализа и справки о 

прохождении проверок. Документы подписываются уполномоченными 
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лицами Россельхознадзора и служат основанием для выпуска груза 

таможенным органам. 

3. Ответственность участников процесса 

Предприятия несут ответственность за соблюдение требований 

законодательства и нормативных актов, регулирующих производство и 

экспорт зерна. Нарушение установленных правил влечет наложение 

штрафов, изъятие некачественного сырья и возможное ограничение допуска 

на рынок. 

Проблемы и перспективы развития 

Несмотря на существующие механизмы контроля, существуют 

проблемы, препятствующие эффективному функционированию системы. К 

ним относятся недостаточная техническая оснащенность некоторых 

регионов, нехватка квалифицированных кадров и несовершенство 

законодательной базы. Для решения этих вопросов необходимы инвестиции 

в инфраструктуру лабораторий, повышение квалификации сотрудников и 

модернизация нормативно-правовых актов. 

Кроме того, развитие международной торговли предъявляет новые 

требования к качеству продуктов питания и уровню биологической 

безопасности. Поэтому важно развивать сотрудничество с международными 

организациями, обмениваться опытом и внедрять современные технологии 

мониторинга состояния здоровья животных и растений. 

Таким образом, Россельхознадзор выполняет важную миссию по 

обеспечению высокого уровня контроля качества экспортируемого зерна. 

Благодаря эффективной работе ведомства Россия сохраняет свою 

конкурентоспособность на мировом рынке сельхозпродукции, укрепляет 

доверие зарубежных партнеров и способствует развитию отечественного 

агропромышленного комплекса. 
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7. Выбор транспортных маршрутов и способов доставки 

Транспортирование грузов является важнейшим элементом 

логистической цепи любого бизнеса, особенно значимым для аграриев и 

экспортеров сельскохозяйственного сырья. Правильный выбор 

транспортного маршрута и способа доставки существенно влияет на 

стоимость, сроки исполнения заказа и сохранность перевозимого груза. 

Рассмотрим наиболее распространенные виды перевозок применительно к 

экспорту зерна: железнодорожные, морские контейнерные и смешанные. 

Железнодорожные перевозки зерна 

Преимущества железнодорожного транспорта: 

 Высокая пропускная способность железнодорожных путей 

обеспечивает крупные объемы перевозок одновременно. 

 Возможность перемещения больших объемов грузов с минимальным 

участием человеческого фактора снижает риск повреждения товаров. 

 Строго регламентированные маршруты и расписания делают доставку 

предсказуемой и своевременной. 

 Стоимость железнодорожной перевозки часто ниже аналогичных 

автомобильных грузоперевозок. 

Недостатки: 

 Ограниченная доступность сети железных дорог может затруднить 

организацию перевозки в удалённые регионы. 

 Недостаточный уровень инфраструктуры в отдельных регионах иногда 

ограничивает возможности быстрого развертывания грузовых 

операций. 

 Длительные процедуры оформления сопроводительных документов 

могут задерживать грузопоток. 

Особенности организации железнодорожных перевозок зерна: 

При организации железнодорожных перевозок особое внимание уделяется 

соблюдению санитарных норм, предотвращению загрязнения окружающей 

среды и охране труда работников. Зерновые культуры транспортируются 

преимущественно насыпью либо упакованными в мешки, герметично 

закрытые вагончики-контейнеры исключают потери продукции при доставке. 
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Морские контейнерные перевозки 

Преимущества морских контейнерных перевозок: 

 Возможность перевоза крупных партий зерна практически 

неограниченных размеров. 

 Надежность контейнерных конструкций предотвращает порчу товара 

при морской качке и неблагоприятных погодных условиях. 

 Современные терминалы позволяют быстро перегружать контейнеры с 

судов на сухопутный транспорт и обратно. 

 Оптимизация маршрутов путём комбинирования разных видов 

транспорта повышает эффективность логистического процесса. 

Недостатки: 

 Продолжительность морского пути значительно увеличивает срок 

поставки товара конечному потребителю. 

 Высокие затраты на страхование и оформление таможенных 

формальностей снижают привлекательность метода для небольших 

компаний. 

 Вероятность возникновения форс-мажорных обстоятельств (штормовая 

погода, аварии судна). 

Особенности организации морских контейнерных перевозок зерна: 

Для предотвращения повреждений зерна во время транспортировки 

рекомендуется выбирать специальные контейнеры с системой вентиляции 

воздуха внутри конструкции. Предварительная подготовка документации, 

получение разрешений от государственных органов и страховых компаний 

становится обязательным этапом подготовки отправки груза морским путем. 

Смешанные способы транспортировки 

Преимущества комбинированных перевозок: 

 Гибкость выбора оптимального варианта доставки исходя из 

географического положения пункта назначения. 

 Уменьшение рисков потерь груза благодаря дублирующим маршрутам 

и способам доставки. 
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 Повышенная скорость прохождения границ и таможенного 

оформления при грамотном сочетании двух-трех видов транспорта. 

Недостатки: 

 Сложность координации множества элементов цепочки поставок 

создает дополнительные организационные трудности. 

 Увеличение расходов на управление процессом доставки. 

 Необходимость учета специфики каждого вида транспорта при 

составлении плана перевозки. 

Особенности организации смешанных перевозок зерна: 

Оптимальным решением для транспортировки крупногабаритных партий 

зерна является комбинация автомобильного и железнодорожного транспорта. 

Автомобили доставляют продукцию до ближайшего крупного 

железнодорожного узла, откуда поездом отправляется партия дальше. По 

прибытии в порт товар загружается в морские суда для дальнейшей 

переправки конечным покупателям. 

Подводя итог, можно сказать, что правильный выбор транспортного 

маршрута и способа доставки имеет решающее значение для успешного 

функционирования бизнеса, связанного с экспортом зерна. Каждое 

предприятие выбирает подходящий вариант в зависимости от конкретных 

условий своего региона, особенностей рынка сбыта и экономических 

возможностей. Грамотное использование преимуществ современных 

технологий позволит минимизировать издержки и повысить надежность 

поставок. 
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8. Страхование груза при перевозке 

Правильно организованное страхование груза является одним из 

ключевых аспектов успешной транспортной операции. Оно помогает снизить 

финансовые риски, связанные с возможными потерями или повреждением 

груза в ходе транспортировки. Особенно актуально это для дорогостоящих 

грузов, таких как зерно, которое подвергается воздействию различных 

природных и техногенных факторов. Давайте рассмотрим основные 

моменты, касающиеся страхования груза при перевозке зерновых культур. 

Выбор страховой компании и условий страхования 

Критерии выбора страховой компании: 

1. Репутация компании на рынке услуг страхования. Предпочтительнее 

сотрудничать с крупными страховыми компаниями, имеющими 

значительный опыт работы и положительные отзывы клиентов. 

2. Размер страхового покрытия. Важно оценить предлагаемые условия 

страхования и выбрать компанию, готовую предложить оптимальное 

покрытие рисков, соответствующих характеру груза и маршруту следования. 

3. Скорость обработки претензий. От скорости реакции страховщика 

зависит сумма возмещения убытков, понесённых в результате происшествия. 

4. Наличие франшизы. Необходимо учитывать размер безусловной 

франшизы, которая может повлиять на общую сумму компенсации. 

5. Удобство заключения договора. Онлайн-сервисы позволяют быстрее 

оформить договор страхования и сэкономить время на оформлении 

необходимых бумаг. 

Что включить в условия страхования? 

- Перечень застрахованных рисков (например, повреждение товара 

вследствие стихийных бедствий, кража, авария). 

- Лимиты ответственности страховщика по каждому виду риска. 

- Период действия полиса (начало и конец срока страхования). 

- Способы оценки ущерба и порядок выплаты компенсаций. 

- Дополнительные услуги (например, помощь юриста, аварийного 

комиссара). 
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Типичные риски при транспортировке зерновых культур 

Перечислим наиболее распространённые риски, которым подвержены 

зерновые культуры при транспортировке: 

1. Повреждение груза в результате неблагоприятной погоды (затяжные 

дожди, снегопады, сильные ветра). Такие факторы приводят к потере урожая 

или снижению его качества. 

2. Аварии на транспорте (ДТП, крушения поездов, поломки 

оборудования), приводящие к полной утрате или частичному повреждению 

груза. 

3. Грабежи и хищения имущества на этапе погрузочно-разгрузочных 

работ, особенно на длительных этапах пути. 

4. Неправильная упаковка или хранение, влияющие на качество зерна, 

ухудшение которого ведет к убыткам. 

5. Ошибки персонала при упаковке, маркировке, несоответствии 

упаковки фактическим характеристикам товара, ведущие к дополнительным 

расходам на исправление ситуации. 

6. Несоблюдение санитарно-эпидемиологических норм и правил 

транспортировки, вызвавших снижение потребительских качеств товара. 

Практическое руководство по оформлению страховки груза 

Чтобы грамотно организовать процесс страхования, рекомендуется 

придерживаться следующего алгоритма: 

1. Проведите предварительный аудит вашего предприятия и оцените 

потенциальные риски, возникающие при транспортировке. 

2. Определитесь с перечнем рисков, подлежащих страхованию, 

учитывая особенности конкретного типа товара и выбранной схемы 

транспортировки. 

3. Выберите подходящую страховую компанию, проанализировав 

предложенные ей условия страхования. 

4. Подготовьте всю необходимую документацию для подачи заявки на 

заключение договора страхования. 
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5. Подайте заявку и получите полис страхования вместе с условиями 

выплат компенсаций. 

6. Следите за выполнением обязательств обеих сторон согласно 

условиям заключённого договора. 

Страхование груза является эффективным инструментом управления 

финансовыми рисками, возникающими при транспортировке зерна. 

Грамотный подход к выбору страховой компании и условий страхования 

позволяет защитить себя от возможных финансовых последствий случайных 

происшествий и обеспечить бесперебойную работу бизнеса даже в сложных 

ситуациях. 
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9. Документы, сопровождающие товар при транспортировке. 

Документация, сопровождающая товары при транспортировке, играет 

важную роль в обеспечении законности и прозрачности торговых сделок. 

Эти документы подтверждают факт передачи товара покупателю, фиксируют 

права собственности, помогают регулировать налоговые обязательства и 

разрешают споры, возникающие в ходе перевозки. Мы детально разберём два 

главных документа: транспортные накладные и коносаменты, а также 

поговорим о вспомогательных документах, таких как акты приёма-передачи 

груза и сопроводительные письма. 

I. Транспортные накладные и коносаменты 

1. Транспортная накладная (CMR) 

Это основной документ, используемый при международной 

автомобильной перевозке грузов. CMR подтверждает факт наличия 

соглашения между перевозчиком и владельцем груза и регулирует 

отношения сторон при возникновении споров. 

Основные элементы транспортной накладной: 

 Название и адрес отправителя и получателя груза. 

 Подробное описание груза (количество мест, вес, габариты, 

маркировка). 

 Информация о перевозчике (название фирмы, реквизиты, 

регистрационный номер автомобиля). 

 Дата и место выдачи груза. 

 Подписи сторон (перевозчика, отправителя, получателя). 

Зачем нужна транспортная накладная? 

 Регулирует взаимоотношения сторон в случае проблем с доставкой 

(повреждения, пропажа груза, просрочка сроков). 

 Является доказательством факта осуществления перевозки и 

подтверждения объёма оказанной услуги. 

 Служит документом учёта при налоговом администрировании. 
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2. Коносамент (Bill of Lading) 

Этот документ используется при морских перевозках и служит 

официальным свидетельством факта принятия груза перевозчиком, а также 

средством подтверждения прав владельца груза на распоряжение товарами. 

Виды коносаментов: 

 Именной коносамент: выдаётся конкретному лицу-получателю и не 

подлежит передаче третьим лицам. 

 Ордерный коносамент: передача возможна по приказу указанного 

лица или банка. 

 Коносамент на предъявителя: владелец товара определяется 

физическим наличием оригинала документа. 

Что содержит коносамент? 

 Детали отгрузки (порт загрузки, пункт разгрузки, наименование судна). 

 Данные о владельце груза и получателе. 

 Количество мест, общий вес и характеристики груза. 

 Штампы перевозчика и экспедитора. 

Функции коносамента: 

 Документ, удостоверяющий право собственности на товар. 

 Средства гарантии оплаты продавцу. 

 Средство регулирования взаимоотношений продавца, покупателя и 

перевозчика. 

II. Вспомогательные документы 

1. Акт приёмки-передачи груза 

Данный акт составляется сторонами для фиксации момента передачи 

товара от поставщика покупателю. Обычно акт нужен при внутренних 

перевозках, а также при осуществлении поставок между филиалами одной 

компании. 
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Какие пункты включают в акт приёмки-передачи? 

 Номер акта и дата составления. 

 Полное название и адреса сторон. 

 Характеристика передаваемого товара (марка, количество, цена, общее 

состояние). 

 Замечания принимающей стороны относительно внешнего вида и 

количества поставляемого товара. 

 Подписи представителей сторон. 

Почему важен акт приёмки-передачи? 

 Помогает зафиксировать статус полученного товара и установить 

юридически закреплённую передачу ответственности. 

 Может служить основой для начисления налогов и отражения 

операций в бухгалтерском учете. 

2. Сопроводительное письмо 

Хотя оно не является обязательным юридическим документом, 

сопроводительное письмо широко применяется для удобства сопровождения 

груза и информирования получателей о характеристиках товара. 

Структура сопроводительного письма: 

 Приветствие получателя. 

 Причина написания письма (причина направления товара). 

 Основная информация о товаре (описание, назначение, 

характеристики). 

 Специальные инструкции по обращению с грузом (хранение, проверка 

качества). 

 Прощание и контактная информация отправителя. 

Зачем нужно сопроводительное письмо? 

 Информирует получателя о содержании груза и особенностях 

обращения с ним. 
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 Улучшает коммуникацию между поставщиком и покупателем. 

 Фиксирует начало движения товара и этапы его транспортировки. 

Подготовка полного пакета документов для транспортировки товара 

необходима для успешного ведения торговой деятельности. Каждый 

документ решает конкретные задачи, начиная от подтверждения факта 

перевозки и заканчивая передачей права собственности. Чтобы избежать 

ошибок и неприятных ситуаций, важно внимательно подходить к 

заполнению документов и соблюдать правила оформления. Внимательное 

отношение к деталям обеспечит легальность ваших коммерческих операций 

и снизит вероятность конфликтов. 
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10. Особенности взаимодействия с таможенными органами.  

Осмотр и досмотр грузов 

 

Таможенный контроль играет критически важную роль в управлении 

внешней торговлей и защите национальных интересов. Любой участник 

внешнеэкономической деятельности обязан пройти процедуру таможенного 

осмотра и досмотра грузов. Этот этап может стать причиной задержки в 

сроках поставки или привести к финансовым санкциям, если не соблюдать 

установленные правила и нормы. Рассмотрим подробнее, как 

взаимодействовать с таможней, алгоритм действий при осмотре и причины 

отказов в выпуске товаров. 

I. Алгоритм действий при проведении таможенных проверок 

Этапы проведения таможенной проверки: 

1. Заявление о ввозе или вывозе товара: 

Сначала необходимо подать письменное заявление установленной 

формы в таможенный орган. Заявление сопровождается пакетом документов, 

подтверждающих законность сделки (контракт, инвойс, транспортные 

документы и др.). 

2. Осмотр товаров и транспортных средств: 

Осмотр проводится визуально и направлен на выявление признаков 

нарушения закона (фальсификация, неправильная классификация товара, 

неправильное обозначение веса и объема). 

3. Досмотр груза: 

Если осмотр выявил признаки нарушений или возникли сомнения в 

подлинности заявленных сведений, осуществляется досмотр груза. Во время 

досмотра производится вскрытие упаковок, исследование содержимого, 

взвешивание, измерение и фотографирование товара. 

4. Решение о выпуске товара: 

По результатам проверки принимается решение о разрешении выпуска 

товара или отказе в нём. Если выявлены нарушения, назначаются 

административные штрафы, арест товара или конфискация. 
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II. Причины отказа в выпуске товаров и возможные санкции 

Отказ в выпуске товара возможен по следующим причинам: 

1. Отсутствие необходимого комплекта документов: 

Иногда декларант забывает приложить важные бумаги, такие как счета-

фактуры, договоры, разрешения или лицензии. Без полноты документов 

выпуск невозможен. 

2. Недостоверность представленных сведений: 

Если обнаружится несоответствие заявленной информации 

действительности (ложные сведения о количестве, весе, стоимости товара), 

таможня вправе отказать в выпуске и привлечь нарушителя к 

административной ответственности. 

3. Нарушения технических регламентов и стандартов: 

Несоответствие груза техническим требованиям, нарушение 

обязательных процедур сертификации и стандартизации, несоблюдение 

санитарных норм и ветеринарных правил также становятся причинами 

запрета на выпуск товара. 

4. Истечение сроков временного хранения: 

Товар, находящийся на складе временного хранения дольше 

установленного законом периода, автоматически запрещён к выпуску. 

III. Возможные последствия неправильного взаимодействия с 

таможенными органами 

1. Задержка груза: 

Процедура расследования занимает дополнительное время, что 

нарушает график поставки и негативно сказывается на отношениях с 

контрагентами. 

2. Штрафы и взыскания: 

За нарушения предусмотрены значительные штрафные санкции, 

увеличивающие расходы на ведение бизнеса. 
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3. Конфискация товара: 

Особенно серьёзным последствием является конфискационная мера, 

применяемая к контрабандным или поддельным товарам. 

4. Судебные разбирательства: 

Спорные ситуации нередко доходят до судебных инстанций, что 

дополнительно затягивает разрешение конфликта и увеличивает судебные 

издержки. 

IV. Советы по успешному прохождению таможенного контроля 

 Ознакомьтесь заранее с правилами таможенного законодательства 

стран-экспортеров и импортеров. 

 Используйте автоматизированные системы электронного 

документооборота для упрощения процедуры оформления деклараций. 

 Работайте с профессиональными брокерами и консультантами, 

знающими тонкости таможенного дела. 

 Проводите внутреннюю проверку документов перед подачей на 

таможню. 

Таможенный контроль является неотъемлемой частью международного 

торгового оборота. Выполнение всех предусмотренных законом процедур и 

взаимодействие с таможенными органами гарантируют стабильность бизнеса 

и защиту интересов участников ВЭД. Важно ответственно подойти к 

подготовке документов, вовремя реагировать на запросы контролирующих 

органов и стараться избегать любых нарушений, чтобы свести к минимуму 

негативные последствия при взаимодействии с таможней. 
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11. Правила уплаты таможенных платежей 

Уплата таможенных платежей является обязательной процедурой для 

участников внешнеэкономической деятельности (ВЭД), осуществляющих 

импорт или экспорт товаров. В частности, экспорт зерновых культур 

регулируется рядом специальных правил, предусматривающих уплату 

пошлины и налогов. Вместе с тем, государство предусматривает ряд льгот и 

преференций, направленных на поддержку отечественных производителей и 

обеспечение стабильного экспорта сельскохозяйственной продукции. Далее 

мы подробно рассмотрим порядок расчета таможенных платежей и механизм 

предоставления налоговых льгот при экспорте зерновых культур. 

I. Общая структура таможенных платежей 

Любая операция по перемещению товаров через таможенную границу 

предполагает оплату ряда сборов и налогов: 

 Таможенная пошлина 

 Налог на добавленную стоимость (НДС) 

 Акцизы (для подакцизных товаров) 

 Сбор за таможенное оформление 

Однако экспорт большинства товаров, включая зерновые культуры, 

освобождается от НДС и акцизов. Основной платеж, взимаемый при 

экспорте, — это таможенная пошлина. 

II. Расчёт размера пошлин и налогов при экспорте зерновых 

культур 

Размер экспортной пошлины устанавливается государством и 

периодически изменяется в зависимости от конъюнктуры мирового рынка. 

Формула расчета выглядит следующим образом: 

Сумма пошлины = (Стоимость товара + Расходы на транспортировку) × 

Ставка пошлины. 

Где: 

 Стоимость товара: цена продажи за единицу товара, умноженная на 

количество единиц. 



43 
 

 Расходы на транспортировку: оплата услуг транспортных компаний, 

логистических операторов и посредников. 

 Ставка пошлины: установленная правительством процентная ставка 

от общей суммы затрат. 

Пример расчета: Допустим, компания экспортирует пшеницу 

стоимостью 1 млн рублей (N штук по цене P), при ставке пошлины 10%. 

Тогда расчет пошлины будет выглядеть так: 

Сумма пошлины=1 000 000×0.1=100 000 руб. 

III. Льготы и преференции при вывозе сельскохозяйственного 

сырья 

Государство активно стимулирует экспорт зерновых культур, вводя 

разнообразные льготы и преференциальные режимы: 

1. Субсидии и гранты: 

Компании-экспортёры могут получать субсидии на возмещение части 

уплаченной пошлины или компенсировать затраты на сертификацию и 

подготовку документов. 

2. Применение пониженных ставок пошлины: 

Например, для отдельных категорий товаров (зерновые низкого 

качества, отходы переработки) устанавливаются минимальные ставки 

пошлин. 

3. Предоставление налоговых каникул: 

Некоторые категории экспортеров имеют право на временное 

освобождение от уплаты пошлины на первые объёмы поставок. 

4. Поддержка участия в выставках и ярмарках: 

Финансовая поддержка предоставляется компаниям, участвующим в 

специализированных мероприятиях, позволяющим продвигать отечественное 

сырьё на мировых рынках. 

IV. Процедура уплаты таможенных платежей 

Порядок уплаты таможенных платежей следующий: 
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1. Декларирование товара в таможенном органе посредством заполнения 

специальной декларации. 

2. Определение таможенной стоимости товара и начисление сумм налога 

и пошлины. 

3. Оплата начисленных сумм через банковский счёт или наличными 

средствами непосредственно в кассу таможенного органа. 

4. Получение квитанции об оплате и внесение её в базу данных 

таможенного органа. 

Важно помнить, что несвоевременная уплата платежей грозит 

штрафами и задержками в оформлении документов. 

Правила уплаты таможенных платежей требуют внимательного 

подхода и строгого соблюдения всех предписаний. Правильно рассчитанная 

пошлина и знание механизма предоставления льгот позволяют 

оптимизировать расходы на экспорт зерновых культур и поддерживать 

высокий уровень конкурентоспособности отечественной продукции на 

мировом рынке. Владение информацией о правилах налогообложения и 

возможностях поддержки со стороны государства даёт бизнесу 

дополнительный инструмент повышения эффективности своей деятельности. 
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12. Решения проблемных ситуаций при оформлении экспорта 

Участие в внешнеэкономической деятельности сопряжено с рядом 

трудностей и правовых нюансов, особенно в области таможенного 

оформления и оформления экспорта товаров. Часто участники сталкиваются 

с различными проблемами, такими как необоснованные запреты на выпуск 

товаров, чрезмерные штрафы, неопределённость правовой позиции таможни 

и прочие бюрократические барьеры. Эффективное юридическое 

сопровождение и понимание механизмов оспаривания решений таможенных 

органов позволяют успешно разрешить большинство конфликтных ситуаций. 

Данная лекция посвящена рассмотрению методов разрешения споров с 

таможней и юридической поддержке в сделках, связанных с экспортом 

товаров. 

I. Методы разрешения споров с таможней 

Проблемы, возникающие при оформлении экспорта, зачастую связаны 

с действиями или бездействием таможенных органов. Наиболее частые 

причины конфликтов: 

 Возражения по поводу классификации товара. 

 Излишняя оценка таможенной стоимости. 

 Отклонение заявок на лицензирование или квотирование. 

 Превышение сроков рассмотрения заявлений. 

 Принуждение к уплате излишних пошлин и налогов. 

Методы разрешения указанных споров разнообразны и зависят от 

характера возникшей проблемы: 

1. Устное обращение к должностным лицам: 

На начальном этапе полезно обратиться к сотрудникам таможни, 

разъяснив своё видение ситуации и попросив устранить ошибку. Иногда 

устного контакта достаточно для устранения разногласий. 

2. Письменное обращение: 

В случаях, когда переговоры не приносят результата, необходимо 

составить официальное письмо-претензию, изложив суть спора и основания 

своих требований. Такое обращение обязано быть рассмотрено таможней в 

установленный законом срок. 
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3. Апелляция вышестоящим органам: 

Если претензионное письмо остаётся неудовлетворённым, возможно 

направить жалобу руководителям регионального подразделения 

Федеральной таможенной службы или центральному аппарату ФТС. 

4. Обращение в суд: 

Судебное разбирательство начинается тогда, когда исчерпаны 

досудебные методы разрешения спора. Арбитражные суды рассматривают 

жалобы на неправомерные действия или бездействие таможенных органов, 

признавая правомерность позиций истца или ответчика. 

II. Юридическое сопровождение сделок и обжалование решений 

органов власти 

Комплексное юридическое сопровождение сделок позволяет 

предотвратить возникновение проблем ещё на стадии подготовки 

документации и оформления экспортных контрактов. Участникам ВЭД 

рекомендуется привлекать профессиональных юристов для консультации и 

представления интересов на протяжении всего цикла экспорта. 

Элементы юридического сопровождения: 

1. Консультации по вопросам законодательства и практике применения 

правовых норм. 

2. Анализ контрактных условий и разработка оптимальной структуры 

сделки. 

3. Представительство интересов клиента в переговорах с партнёрами и 

государственными органами. 

4. Подготовка необходимой документации для регистрации сделок и 

таможенного оформления. 

5. Оказание помощи в преодолении административных препятствий и 

предупреждении нарушений законов. 

III. Практический пример обжалования решений таможенных 

органов 

Рассмотрим ситуацию, когда компания столкнулась с отказом в 

выпуске товаров из-за сомнений таможни в правильности 

классификационного кода товара. Компания предприняла следующие шаги: 
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1. Направила мотивированную жалобу руководству таможенного поста, 

обосновывая правильность избранного кода ссылками на 

международные стандарты и судебную практику. 

2. Параллельно обратилась в региональное отделение ФТС с просьбой 

провести повторную экспертизу. 

3. Одновременно начала готовить исковое заявление в арбитражный суд, 

собирая доказательства правомерности своей позиции. 

Результатом стало признание судом обоснованности иска и отмена 

незаконного решения таможни. 

Эффективное взаимодействие с таможенными органами требует знания 

действующего законодательства, умения аргументировано отстаивать свою 

позицию и готовности защищать свои права всеми предусмотренными 

законом способами. Разрешение споров с таможней лучше начинать с 

попыток мирного урегулирования, однако в случае невозможности 

достижения компромисса обращаться в суд. Профессиональное юридическое 

сопровождение обеспечивает максимальную защищённость участника ВЭД и 

минимизацию рисков финансовых потерь. 
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Заключение. 

Завершая изучение данного курса, мы получили комплексное 

представление о процедуре таможенного оформления экспорта зерновых 

культур, начиная от базовых понятий и терминологии до практических 

аспектов взаимодействия с таможенными органами и оформлением 

сопутствующих документов. 

Мы рассмотрели правовые основы и законодательство, регулирующее 

экспорт зерновых культур, изучили структуру и содержание грузовой 

таможенной декларации, разобрали нюансы оформления сертификатов 

происхождения и фитосанитарных разрешений. Особое внимание уделялось 

логистическим аспектам, таким как выбор транспортных маршрутов и 

способов доставки, страхование груза и организация документов, 

сопровождающих перемещение товара. 

Особое внимание было уделено процессу взаимодействия с 

таможенными органами, порядку проведения осмотра и досмотра грузов, 

правилам уплаты таможенных платежей и возможным ситуациям, связанным 

с отказом в выпуске товаров. Участники курса ознакомились с методами 

разрешения споров с таможней и узнали о механизме юридического 

сопровождения сделок и обжалования решений органов власти. 

Полученные знания помогут участникам эффективно осуществлять 

внешнеэкономическую деятельность, правильно оформлять документы и 

минимизировать риски, связанные с экспортом зерновых культур. Данный 

курс станет надежным помощником для тех, кто хочет профессионально 

освоить процессы таможенного оформления и обеспечить быструю и 

качественную поставку зерновых культур на международный рынок. 


